Update

Partnerschaft mit beidseitiger Bodenhattung

Roman Riittimann, Geschiftsleiter der Ernst Weber AG aus Wetzikon, setzt auf Innovationsgeist und personliches Engagement.
Der Erfolg gibt ihm recht: sein Familienbetrieb produziert noch immer im Ziircher Oberland.

Grosses Spezialisten-Know-how, fachversierte Handwerker und eine durchgehend lokale Fertigung: Seit 140 Jahren wirtschaftet die Firma Ernst Weber AG

erfolgreich in Wetzikon.
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Roman Riittimann, Geschaftsleiter, und seine
Eltern, Brigitta und Peter Riittimann fiihren das
Unternehmen.

Schweizer KMUs haben Zukunft! Dies
trifft ganz besonders fiir die Ernst Weber
AG zu, die sich als regional ansassiges
Unternehmen seit bald 140 Jahren iiber-
zeugend im Markt behauptet. Anstatt auf
die Produktion in Billiglandern auszuwei-
chen, um sich iiber den Preis gegen die
giinstigeren Importwarenhandler zu
behaupten, setzt sie auf echte Schweizer
Tugenden: Grosses Spezialisten-Know-how,
fachversierte Handwerker und eine durch-
gehend lokale Fertigung. Durch Produkte
mit hohem Individualisierungsgrad schafft
sie sich zusétzlich Vorsprung auf die Kon-

kurrenz. Ab dem Moment, wo ihre Roh-
stoffe - Aluminium und andere Metalle -
in unserem Land eintreffen, gibt Roman
Riittimann und sein Team das Ruder nicht
mehr aus der Hand. Mit ihm hat die jiings-
te Generation die Geschiftsleitung iiber-
nommen. Seit 2011 steuert er das Familien-
unternehmen mit viel Innovationsgeist,
personlichem Engagement und Fachver-
stand erfolgreich. Schon sein Vater, Peter
Riittimann, der die Firma aufgrund der
fehlenden Nachfolger in der urspriingli-
chen Griinderfamilie zusammen mit einem
weiteren Kadermitglied 1994 iibernahm,
hat auf dieselben Qualitidten gesetzt, mit
der sie sich auch heute im immer héirteren
Konkurrenzumfeld erfolgreich zu behaup-
ten weiss. Mit den eigens entwickelten
hagelschlaggepriiften Alu-Fensterldden hat
die Ernst Weber AG erst kiirzlich ein zu-
kunftsweisendes Produkt lanciert, welches
aufgrund der Klimaverdnderungen auf
besonders grosses Interesse - auch bei der
kantonalen Gebdudeversicherung - stosst.

Was 1876 in Wetzikon nur 500 Meter vom
heutigen modernen Verarbeitungs- und
Vertriebsstandort entfernt begann, hat sich

auch dank einer vorausschauenden, men-
schlichen und betriebswirtschaftlich ver-
niinftigen Unternehmensfiihrung zu dem
entwickelt, was es heute ist. «Bei uns zahlt
der Mensch. Mitarbeitender, Kunde und
genauso der Bankberater, der in einem
Familienbetrieb unserer Grosse und Kom-
plexitat eine wichtige Rolle einnimmty, um-
schreibt Roman Riittimann, Geschaftslei-
ter, das Erfolgsrezept der Firma.

Partnerschaftliche Beziehung

Seit mehreren Jahren arbeitet die Familie
Rittimann in finanziellen Belangen eng
mit dem Firmenkundenteam der Clientis
Zircher Regionalbank in Wetzikon zusam-
men. Nicht aber nur die ortliche Nahe -
die natiirlich vieles einfacher, die Wege
schneller macht -, sondern vor allem die
personliche, partnerschaftliche Beziehung
zu ihrem Bankberater iiberzeugt die zwei,
gemeinsam im Unternehmen téatigen,
Generationen der Riittimanns. «Mit Michael
Zirrer steht uns ein Bankberater zur Seite,
der mit derselben Bodenstdndigkeit und
Verantwortung seine Arbeit tut, mit der
wir taglich selber ans Werk geheny, meint
Roman Riittimann. Ganz gleich sieht es

Seit 140 Jahren erfolgreich
am Markt

Die Ernst Weber AG, Wetzikon hat sich
auf die Produktion von hochwertigen Alu-
Fensterldden und den Metallbau nach
Mass spezialisiert. Sie plant, produziert
und montiert Produkte fiir Qualitatsbe-
wusste. Uber 40 Fachleute und Spezialis-
ten mit {ibergreifenden Qualifikationen
kumulieren ein hohes Mass an Wissen
und Erfahrungen, die sie taglich in die
lokale, liickenlose Wertschopfungskette
einfliessen lassen und so noch echte
Schweizer Qualitatsprodukte herstellen.
Die Kunden der Ernst Weber AG stammen
hauptsachlich aus der Region wie auch
der ganzen Schweiz und dem Ausland.

» www.weber-metall.ch

Michael Ziirrer, der sich iiber das gegensei-
tig gewachsene Vertrauen und die daraus
resultierende erfolgreiche Zusammenarbeit
sehr freut. Transparenz und die aus dem
regen personlichen Austausch generier-
ten Kenntnisse, iber das, was der ande-
re macht und plant, sind fiir beide Seiten
ebenso wichtig. «Ich sehe mich nicht als
Verkaufer der Dienstleistungen der Bank,
sondern als Berater, der mit meinen Kun-
den eine Wechselbeziehung auf Augenhohe
fiihrt und an deren langfristigem Erfolg mit-
arbeitety, sagt Michael Ziirrer.

Proaktiv neue Wege suchen

Der Innovationsgeist, den die Ernst
Weber AG immer wieder proaktiv neue
Wege suchen und grosse Entwicklungs-
schritte tun lasst, braucht einen zuverlas-
sigen und versierten Finanzpartner. «<Wir
sind sehr offen und schétzen die personli-
che Beratung, bei der auch kritische Fra-
gen Platz habeny», meint Roman Riittimann
und geht auch in diesem Aspekt mit uns
einig: Personliche Verbindungen bilden
eine gute Basis - in allem.




